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智多星2023.02.15直播分享《杠杆的秘密》
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【时间杠杆的三个秘密，第一个让时间变得更值钱，第二个让别人的时间为为你所
用，第三个让时间变相复制。把这三个记下来。 Ok，】

【那么我的时间为什么更值钱呢？因为我有影响力，因为我出名，所以公众的大脑
中他就觉得你比别人更值钱ok。】

【那时间杠杆的第二个秘密，让别人的时间为你所用。 Ok，比如说你开工厂，开
公司，都是让别人的时间为你所用啊就是让自己用别人的时间来打造一台机器，然
后赚钱，然后分一部分给别人，然后自己剩下大部分，对吧？
Ok，这就是让别人时间为你所用。】

【那现在由于有了互联网之后，时间可以变相复制，什么叫变相复制？就是说原本
今天晚上我只能跟在没有互联网的情况下，原本像今天晚上这样子，我只能跟一个
人或者跟十个人在聊天，我没有办法跟100个人1000个人聊天，对吧？但是由于有
了互联网之后，你看有了直播技术，我在直播间现在有500人在线，我在同时跟50
0个人在分享，在聊天，如果没有互联网技术，我要跟500个人聊天的话，我需要花
很多天挨个挨个聊过去，但是由于现在我可以用广播系统， ok，所以我的时间相
当于变相复制了。或者我把我的课程录制在某一个平台，然后不断的去卖，
ok，然后买的人直接可以听，并没有占用我的时间，这也相当于变相复制。
Ok，听明白了吗？好，这就是时间的三个秘密，】

【如果你赚钱，没有占任何一种，就是如果你没有让自己的时间变得更值钱，也没
有让别人的时间为你所用，也没有让自己的时间变相复制，那么不好意思，你铁定
啊，你铁定是一个普通人啊，】

【 Ok，第一个秘密好吧？第一个杠杆叫时间杠杆，

第二个杠杆叫什么？第二个杠杆叫技术杠杆

什么叫技术杠杆呢？技术杠杆就比如说这个直播间，它是一个技术的杠杆，比如说
社群啊，然后短视频呢，这都属于技术杠杆。

我们刚刚这三种统一为叫媒体杠杆啊，就是技术杠杆里面分为媒体杠杆，代码杠杆
啊能力杠杆啊，把它记下来，

                                   1 / 14



智行理财网
虚拟货币杠杆介绍视频大全

什么叫媒体啊？就这样。直播间，短视频，然后那个文章啊这都属于媒体杠杆啊，

媒体杠杆属不属于技术的产物？当然属于技术的产物了，对不对？ Ok。

第二种叫代码杠杆。什么叫代码？就是诶你写了一套程序啊，让裂变变得更简单，

你写了一套程序，让成交变得自动化，

你写了一套程序，可以自动化的去播放你的课程，比如说小儿童啊，这些都属于技
术代码杠杆啊，这些工具提供商都属于代码杠杆。Ok，

第三种叫能力杠杆啊，就是技术杠杆里面的能力。什么叫能力啊？比如说发售就是
一种能力啊，发售可以有效的替代销售，发售的效率大于你的销售啊，那么这就是
能力杠杆。

比如说你的脑袋，你的记忆力很好啊，这也是一种能力（节省学习时间），比如说
你很擅长用思维导图去做排兵布阵，这也是一项能力，或者你很擅长于做pptok，
这都属于能力杠杆。

能力杠杆有很多啊很多啊啊ok，

那么这就是这就是包括在技术杠杆里面啊媒体、代码、能力， ok，这三种。】

【第三个板块叫叠加杠杆。叠加杠杆是一种哲学的意义上的东西啊。

杠杆是什么，杠杆是在单位平方空间内来放大你的效率，放大你的规模的，理解吗
？ Ok，】

【还有一种东西是没有办法瞬间放大的。 Ok，那就要用叠加的力量。叠加的力量
啊。好。所以叠加杠杆是什么？叠加杠杆其实来自于你人生的最重要的一件事情，
就聚焦啊。聚焦的能力。 Ok？当你聚焦做一件事情，这是第一步， ok？聚焦做一
件事情是先是第一步，就是你懂得取舍了，然后你选择你要做的一件事情，而不是
很多事情。不要相信什么多元化发展，不要相信什么什么什么多条腿走路，
ok，千万不要相信。】

【所以聚焦是人生的第一第一原则啊。那么聚焦之后就赢了吗？错了，不是聚焦之
后你要做到持续的聚焦。
Ok，持续的聚焦，持续的聚焦才会带来第二种东西，叫叠加的杠杆。 Ok，
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叠加的杠杆，因为很多东西不是一蹴而就的，任何一个品牌不是一年之内成功的，
但通过持持续的聚焦这个定位，聚焦这个领域，然后持续的一年两年三年不断地叠
加下去之后，然后由量变到达质变，能听明白吗？能听明白吗？ Ok，所以你要看
明白这个逻辑啊啊，不要老是觉得别人碗里的菜香一点啊，这是人最大的误导】

。。。。。。。

。。。。。。。

《发售的三个杠杆》

第一个流量杠杆，第二个转化杠杆，第三个叫价格杠杆。

流量杠杆第一种叫裂变是吧？

第二种就是借力。

先谈裂变杠杆：

那么付费裂变的第一种方法是送赠品。

【b这本书是非卖品，你花钱也买不到。你要获得这本书的唯一方法就是邀请身边
的朋友购买a这本书，那么这样的话它的裂变动力就出来了。（智多星给弟子卖书
。送他的《隐藏》等非卖品。）

那么付费裂变的第二种方法也是很常见的一种方法，叫省钱的方法，这本书你塑造
的价值很高，然后卖99块钱一本。 ok，一个人购买就是99块钱一本，但是如果他
邀请一个朋友一起购买只要19块九，

那么这个时候他怎么办？他只有去裂变，他为了想省下更多的钱，他就会邀请一个
朋友一起购买，每个人19块九， ok，就可以获得这本书。 Ok，

所以裂变的两个核心大家一定要记清楚，我今天首次在这里给你们透露一下，裂变
的核心是诱惑加强迫，诱惑加强迫。

诱惑就是你给他分钱。 Ok，

强迫就是你一定要做到什么行为，我再给你一个东西，
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那个东西是诱惑，但是这个行为本身又是强迫，所以记住诱惑加强迫这两个关键词
啊，】

。。。。。

（第一种是流量杠杆）

，然后我们讲第二种杠杆叫转化杠杆啊，假如说你的流量已经到极限了， ok，你
的客单价也固定了，那么你想这一场发售获得更好的业绩的方法只有一种，就是提
升转化率。

提高转化率的三个要素啊，！！！

第一个呢，叫从众

第二个叫违约成本，

第三个，叫安全。

。。。。。。

（发售第一个流量杠杆，第二个转化杠杆）第三个叫价格杠杆。

对，价格翻倍比流量翻倍更容易。！！！！！！

。。。。。。。。。

直播正文：

呃，取得了不少的收入，同时呢，也帮助我的弟子和学生也取得了非常棒的成绩，
对吧？大家有在如果有关注我的朋友圈，你可以看到啊，就是隔个几天，一个星期
就会有一个成功案例，隔个几天，一个星期就有一个成功案例，非常多的成功案例
啊，就是大家用这个模型简单复制，对吧？然后轻轻松松就赚了这个赚了这个最少
的对吧？最少的就是20万，对吧？然后多的对吧？就有100万啊这个其实真的挺棒
的啊。像这种发明啊，今年至少还会有两个啊，就是今年我会带来更加颠覆性的这
种这种发售模型。啊非常一去，然后嗯然后动用了很多杠杆的东西，对吧？然后然
后大家啊如果去年错过了。啊如果2012年错过了啊，那么2023年跟上今年的这个
模型如果复制的话，赚的钱一定是比去年要多几倍的啊？几倍的。
Ok，好，那接下来我们先分享这个关于呃就是呃，我们讲的人生杠杆，对吧？
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人生的第二个呢叫时间杠杆啊，时间看看啊，首先我们说过了，所以我们说过了，
我们每个人的时间一天都是24个小时，不会多一分，也不会少一秒，对不对？那怎
么办呢？那你说我们在相同的时间内，

每天工作的时间一样，吃饭睡觉的时间一样的情况下，你怎么超越你的同龄人呢？
你怎么超越你的竞争对手呢？ Ok，第一个就要搞不清楚时间的杠杆，时间杠杆。
Ok，其实赚钱的秘密都在这里了。啊，跟你的时间有关。
Ok好，时间的三大杠杆，第一个第一个杠杆，让时间让你的时间变得更值钱。 Ok
，然后第二个，第二个啊，让你的时间可以变相复制。谁呀谁呀谁呀啊？还有一个
啊。二好。

【时间杠杆的三个秘密，第一个让时间变得更值钱，第二个让别人的时间为为你所
用，第三个让时间变相复制。把这三个记下来。 Ok，】

第一个让你的时间变得更值钱，你一定要记住啊，我讲的这个道理啊，这个这个时
间杠杆的这个这个三个三个应用啊三三种方法啊，是中英老师观察了很多年，先总
结世间万物，所有的成功人士啊，所有人都脱离不了，任何一个，只要赚到钱的都
没有，都无法脱离啊。好，你看如果，如果我们干的是同样的事情，记住，如果我
们干的是同一个行业，同样的事情，而且我们的时间是同样的，我不可能比你的时
间多，因为每个人一天都是24个小时，对吧？所以那我怎么赚的钱比你更多呢？

第一个方法就是让时间变得更值钱。
Ok好，那么让时间变得更值钱的方法其实很简单，就是打造影响力。 Ok，比如说
你是做营销策划的，我也是做营销策划的，但是我的顾问费可以收1001000个人，
而你的顾问费可能是十万块钱一个人，所以这里的本质区别是什么？本质区别不是
你的策划能力比我弱多少少，而是因为我花了时间去做了影响力，而你可能所有的
时间都在花在你的这个呃学术上，或者是你或者是你不你没有开这个窍，你没有懂
得要用互联网的工具让自己变得更出名，对吧？所以某种意义上来说，可能我们两
个营销的能力是一样，但是我们的收入差了十倍，这十倍差在哪里？它的影响力ok
，所以让时间变得更值钱啊。首先你看啊，世界上世界上只有两种赚钱方法，一，
用自己的时间赚钱啊，让别人的时间帮你赚钱，是不是只有这两种？听明白这个逻
辑了吗？世界上赚钱的方法只有两种，一，就是用自己的时间和空间体力去赚钱啊
，用自己的体力脑力去赚钱，都是用自己的时间赚钱，第二种方法就是用别人的时
间来用别人的时间来帮你赚钱。只有这两种。 Ok，那么在第一种的情况下，同样
我们都是要用时间去帮别人做策划，去赚钱，那么为什么我的收入比你高呢？因为
我的时间更值钱。

【那么我的时间为什么更值钱呢？因为我有影响力，因为我出名，所以公众的大脑
中他就觉得你比别人更值钱ok。】
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那我们那都这么说。 Ok ok，普通人的工资他为什么不说？
Ok，他现在也做视频，然后他讲孙子兵法， ok，他在各大平台通过然后广告去曝
光自己，让自己变得变得卡吗？我这边我自己感觉不卡呀。你们感觉卡吗？哈喽哈
喽哈喽哈喽。现在不卡了，打个一好吗？超级卡好了吗？

刚才卡了吧？现在不卡了吧？不知道什么原因啊。好，现在好了，那我们继续讲。
啊。啊，现在好了，我们继续讲啊。所以啊，所以同样的时间，你要赚的比别人钱
更多，那只有一个办法，让自己的时间变得值钱，让自己时间变得值钱的方法就是
达到影响力，对吧？这是第一个时间杠杆的第一个秘密啊。

【那时间杠杆的第二个秘密，让别人的时间为你所用。 Ok，比如说你开工厂，开
公司，都是让别人的时间为你所用啊就是让自己用别人的时间来打造一台机器，然
后赚钱，然后分一部分给别人，然后自己剩下大部分，对吧？
Ok，这就是让别人时间为你所用。】

Ok，那么微商或者现在比较流行的合伙人代理商模式啊逻辑也是一样的，就是让别
人的时间为你所用， ok，让别人的时间为你所用， ok，对吧？先给你交一笔代理
费，然后帮你去，然后去代理你的产品，然后去卖产品，这都属于让别人的时间为
你所用。 Ok，这是第二个啊第三个对吧？让你让别人的时间为你所用的原因，你
为什么可以赚更多的钱？因为你的时间只有一份嘛，对不对？你的时间只有一份，
你没有办法多出来，对不对？所以你只能让那些他们认为他的时间没有你值钱，或
者他的他认为他的时间不值钱的人，让他为让他为你工作，然后赚到钱之后给他分
一部分啊也就是发工资嘛，然后剩下的是你的，你赚了无数个人，无数个人的什么
剩余价值？大家都读过书，对吧？书里面有一句话叫什么？是资本，资本资本主义
啊，资本主义就是榨取，怎么样榨取这个劳动的剩余价值，剥削叫剥削劳动，劳动
的这个剩余价值啊，就是所以你可以赚更多的钱，对吧？虽然每个人多帮你赚100
块，但是100个人对吧？就多帮你赚了这个一万块啊。这就是让别人的时间为你所
用，对吧？当然别人的时间为什么为你所用呢？那是第二个事情呢，对吧？首先你
要知道这件事情啊。第三个就是让时间让自己的时间变相复制。 Ok，让自己的时
间变相复制，也是用自己的时间赚钱，只是你一份时间可以变成无数份，在以前没
有互联网的时候，他是实现不了的，听明白了吗？在以前没有互联网的时候是实现
不了的。为什么？因为你在这里跟这个人说话，你就没办法去干别的事情，你在为
这个人服务的时候，你就没有办法干这个事情。

【那现在由于有了互联网之后，时间可以变相复制，什么叫变相复制？就是说原本
今天晚上我只能跟在没有互联网的情况下，原本像今天晚上这样子，我只能跟一个
人或者跟十个人在聊天，我没有办法跟100个人1000个人聊天，对吧？但是由于有
了互联网之后，你看有了直播技术，我在直播间现在有500人在线，我在同时跟50
0个人在分享，在聊天，如果没有互联网技术，我要跟500个人聊天的话，我需要花
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很多天挨个挨个聊过去，但是由于现在我可以用广播系统， ok，所以我的时间相
当于变相复制了。或者我把我的课程录制在某一个平台，然后不断的去卖，
ok，然后买的人直接可以听，并没有占用我的时间，这也相当于变相复制。
Ok，听明白了吗？好，这就是时间的三个秘密，】

【如果你赚钱，没有占任何一种，就是如果你没有让自己的时间变得更值钱，也没
有让别人的时间为你所用，也没有让自己的时间变相复制，那么不好意思，你铁定
啊，你铁定是一个普通人啊，】

这三样一样不沾的就一定是普通人啊，就一定是普通人啊，占其中一样的，只要占
任何一样， ok，一定一定是比别人一定是比普通人赚得多的啊，如果两样三样你
都用上了，那么你就会赚更多。

【 Ok，第一个秘密好吧？第一个杠杆叫时间杠杆，

第二个杠杆叫什么？第二个杠杆叫技术杠杆

什么叫技术杠杆呢？技术杠杆就比如说这个直播间，它是一个技术的杠杆，比如说
社群啊，然后短视频呢，这都属于技术杠杆。

我们刚刚这三种统一为叫媒体杠杆啊，就是技术杠杆里面分为媒体杠杆，代码杠杆
啊能力杠杆啊，把它记下来，

什么叫媒体啊？就这样。直播间，短视频，然后那个文章啊这都属于媒体杠杆啊，

媒体杠杆属不属于技术的产物？当然属于技术的产物了，对不对？ Ok。

第二种叫代码杠杆。什么叫代码？就是诶你写了一套程序啊，让裂变变得更简单，

你写了一套程序，让成交变得自动化，

你写了一套程序，可以自动化的去播放你的课程，比如说小儿童啊，这些都属于技
术代码杠杆啊，这些工具提供商都属于代码杠杆。Ok，

第三种叫能力杠杆啊，就是技术杠杆里面的能力。什么叫能力啊？比如说发售就是
一种能力啊，发售可以有效的替代销售，发售的效率大于你的销售啊，那么这就是
能力杠杆。

比如说你的脑袋，你的记忆力很好啊，这也是一种能力（节省学习时间），比如说
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你很擅长用思维导图去做排兵布阵，这也是一项能力，或者你很擅长于做pptok，
这都属于能力杠杆。

能力杠杆有很多啊很多啊啊ok，

那么这就是这就是包括在技术杠杆里面啊媒体、代码、能力， ok，这三种。】

Ok，这三种是你在社会上生存啊，你要你要落地的时候你要用的，对吧？我们刚刚
讲的时间杠杆是比较抽象的，是你在脑袋中要理解这三个，理解这三种把时间变得
更有效，把时间变得更值钱的方法。 Ok，但是技术杠杆的技术杠杆就是要落地的
时候你要用的，对吧？我要达到影响力，那我要用媒体啊，对吧？我要让我的这个
业务流程变得更智能化，我要用代码呀，对吧？我要我要我要去落地的时候，我有
什么能力呢？我是自学的大师，还是营销大师还是发售大师还是文案大师，对吧？
还是ppt大师？ Ok，你总有总要有一项能力，否则你没办法达到你的影响力，你也
没有办法输出，对吧？所以呢？ Ok啊，当然文案和演讲都属于能力，杠杆啊，都
属于能力啊，都属于能力啊。啊。那么这是第二，第二大板块的技术杠杆，

【第三个板块叫叠加杠杆。叠加杠杆是一种哲学的意义上的东西啊。

杠杆是什么，杠杆是在单位平方空间内来放大你的效率，放大你的规模的，理解吗
？ Ok，】

【还有一种东西是没有办法瞬间放大的。 Ok，那就要用叠加的力量。叠加的力量
啊。好。所以叠加杠杆是什么？叠加杠杆其实来自于你人生的最重要的一件事情，
就聚焦啊。聚焦的能力。 Ok？当你聚焦做一件事情，这是第一步， ok？聚焦做一
件事情是先是第一步，就是你懂得取舍了，然后你选择你要做的一件事情，而不是
很多事情。不要相信什么多元化发展，不要相信什么什么什么多条腿走路，
ok，千万不要相信。】

Ok，对于你来说，你要的就是选择一个地方，然后全力以赴，否则你不会成功的。
啊不要。不要。不要去。不要去听那些鬼故事啊看那些看那些大的大的公司和大的
企业好像在干嘛？你们要知道大的公司大的企业他去搞那么多发展，是因为他已经
没有增长点了，它的本职的业务已经做到最大了，没有增长点了，所以他就要搞投
资。而且你去看任何一家这个所谓的大公司，他的投资里面大部分都是失败给你亏
掉的，你你看阿里巴巴，呃当年搞了那个，呃当年搞了手机亏掉了，搞了社交社交
社交软件亏掉了，都是几十亿上百亿的亏啊，他干了很多事情都亏掉了。你不要认
为他这样，他的做法就是对的，但是他又亏了本钱，为什么？因为它的主营业务一
直在赚钱，其他方面亏一下算了，亏就亏掉了，不影响它的发展啊。你连一个主营
业务都没有，连一个顶梁柱的业务都没有，你还学别人家多条腿走路？我告诉你，
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死的就是你啊，死的就是你好。

【所以聚焦是人生的第一第一原则啊。那么聚焦之后就赢了吗？错了，不是聚焦之
后你要做到持续的聚焦。
Ok，持续的聚焦，持续的聚焦才会带来第二种东西，叫叠加的杠杆。 Ok，

叠加的杠杆，因为很多东西不是一蹴而就的，任何一个品牌不是一年之内成功的，
但通过持持续的聚焦这个定位，聚焦这个领域，然后持续的一年两年三年不断地叠
加下去之后，然后由量变到达质变，能听明白吗？能听明白吗？ Ok，所以你要看
明白这个逻辑啊啊，不要老是觉得别人碗里的菜香一点啊，这是人最大的误导】

，你一定要理解，人生的成功来自于反人性，就是就是，你对自己是要反过来的啊
，反过来的啊，不要总觉得别人别人碗里面的菜香一点啊，然后想去吃一口啊你你
要知道自己的碗里这碗菜已经很香了啊，你喜欢吃就好了，
ok，你喜欢吃鱼，别人喜欢吃肉，对不对？ Ok。然后呢？然后你总觉得别人的肉
香一点，你就吃一口肉，对吧？对。所以这就是叠加的力量啊叠加的力量是一种无
形的力量，无形的力量啊。那你坚持下去，一年两年三年下四年一直叠加下去。 O
k啊。在聚焦的前提下，持续的聚焦，持续的聚焦就会产生叠加。啊。那么这个杠
杆是非常恐怖的，非常恐怖的啊。你想象一下，如果我啊如果你看呃我做发射这个
定位，对吧？持续一年两年三年到第五年，你想想那个会带来什么威力？理解吗？
它不是它不是平行的。 Ok，假如说今年赚100万，明年赚100万，后年赚100万，
大后年就不一定是赚100万，然后大后年可能一下子就可以赚1000万。啊这个也是
一种杠杆，这种杠杆是悄无声息的在怎么样？悄无声息地在发生变化。 Ok，它不
是，它不是你瞬间就会产生巨大的呃，给你带来巨大的爆发，但是由于叠加的次数
多了，它产生的这个力量就会很大。嗯啊。那么这个就是目前你要做到这些，要持
续的。

。。。。

购买这个产品。 Ok好。假如说你搞了一本书，你搞得其实搞了两本书，一本书叫a
，这本书卖50，一本书叫b，这本书是非卖品不卖。 Ok，这本书不卖。所以当用
户买了aa之后，你告诉他，你告诉他，你去分享给你的朋友，你的朋友购买了，我
会分你50%，同时，如果你有两个朋友购买了，或者三个朋友购买了，我给你送一
本b这本书，

【这本书是非卖品，你花钱也买不到。你要获得这本书的唯一方法就是邀请身边的
朋友购买aa这本书，那么这样的话它的裂变动力就出来了。那么付费裂变的第二种
方法也是很常见的一种方法，对吧？要省钱的方法，这本书你塑造的价值很高，然
后卖99块钱一本。 ok，一个人购买就是99块钱一本，但是如果他邀请一个朋友一

                                   9 / 14



智行理财网
虚拟货币杠杆介绍视频大全

起购买只要19块九，那么这个时候他怎么办？他只有去裂变，他为了想省下更多的
钱，他就会邀请一个朋友一起购买，每个人19块九， ok，就可以获得这本书。 Ok
，所以裂变的两个核心大家一定要记清楚，我今天首次在这里给你们透露一下，裂
变的核心是诱惑加强迫，诱惑加强迫。诱惑就是你给他分钱。 Ok，强迫就是你一
定要做到什么行为，我再给你一个东西，那个东西又是诱惑，但是这个行为本身又
是强迫，所以记住这两个关键词啊，】

【你在设计裂变机制的时候，就要把诱惑和强迫都设置进去。 Ok，那么假如说现
在这本书卖99，然后但是你要拼单购买的话，你只要19块九。那你的6那你的行为
是什么？你就会邀请一个朋友购买，对不对？

那但是如果我继续告诉你，我说唉如果你邀请，如果三人一起拼单，不仅每个人只
需要付19块九，同时三个人每个人都可以额外获得一本书，额外获得一个奖励，那
么这个时候你会怎么做？这两个人一定会想尽办法再去找一个人。

Ok，所以裂变的核心是诱惑加强迫， ok，这样省钱，裂变就是强迫啊，但也是一
种诱惑，因为他省钱了，但同时又是一种强迫是吧？他不得不这么做啊。提问题，
等一下你们再提问题。啊，好，这个就是流量杠杆，流量杠杆就是一定要用裂变啊
，裂变。当然还有一种流量杠杆的第二种杠杆方法。啊，第一种叫裂变是吧？

第二种就是借力。

啊。啊。早在这个领域比你牛的人让他给你推一波流量，这也是一种杠杆啊。比如
说从去年年底到今年，对吧？我给我的很多学生和弟子推了很多流量，对吧？去帮
他们卖书，我统计了一下，卖了卖了好像是将近有十几20万的书，对吧？对吧？那
就是对于他们来说，他就借力了我的流量啊也是一种杠杆啊，也是一种快速有效的
杠杆啊。好，当然还有很多种方法，我们就先讲两种，】

一种是裂变杠杆，一种是裂变，一种借力，对吧？好，那么裂变刚刚我讲的最好的
方法是付费裂变。啊其次是内容裂变。啊是。那么裂变链这个付费练练里面我们刚
刚讲的一些方法，对吧？

啊呃付费裂变的核心是什么？就是你要分钱啊分钱，！！！

然后加意义啊，然后意义里面我讲我们讲了一种讲了一种方法，就是非卖品，对吧
？核心就是诱惑加强迫。啊这这一这这一小段的分享是非常值钱的啊，你看你们一
定要记清楚啊啊他都是心法层面的东西啊。好，

（第一种是流量杠杆）
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，然后我们讲第二种杠杆叫转化杠杆啊，假如说你的流量已经到极限了， ok，你
的客单价也固定了，那么你想这一场发售获得更好的业绩的方法只有一种，就是提
升转化率。

提升转化率就是让让这个唉我自己记一下啊，自己把今天我今天讲的东西记一下。
啊上不是这样子，是不是不一样？这是什么？你说你bb好转化杠杆啊，我没有办法
一直跟你总结啊。嗯在脑子里面，因为我怕时间久了，我自己我自己有有的时候会
有一些错位啊。所以最好的方法记下来啊。

好，我们在讲发射三个杠杆啊，第一个刚刚讲的流量，第二个是转化成啊，就是你
要提升转化率，你的业绩就会提升，对吧？原本你只能做到2%的转化率，你做到5
%对吧？如果你原本只做到5%，你做到10%，那这个转化率就会提升。啊转化率会
提升。那么那么转化率对吧？就是怎么提升这个转化率呢？啊我跟大家讲三种这个
转化杠杆中的三个要素，三个要素啊当然要素有挺多的。我先给你们讲三个，三个
比较核心的基础的要素啊基础的要素，嗯，就是在整个发售的过程中，你怎么让转
化率变得更高？转化率变得更高的核心只有一个，就是你触发了他的很多人性的按
钮，他的心理按钮。 Ok，让他产生了一些对应的行为。明白吧？就是你要让转化
率变大，就是你要成交一个人，你要让转化率变得更高，你要让一群人的转化率变
得更高，其实核心在干嘛？就是你在他大脑中在变魔术啊

，你在用户的大脑中在变魔术。 ok啊，你如何让他信任你啊，你如何让他产生欲
望啊，你如何让他欲罢不能的去购买呀，对不对？那这些东西都是你做得好，做得
对，按中了激动了对应的心理按钮，它的转化率自然就会高，对吧？

那其中有三点是非常重要的，就是一定要做的，就是可以提升这个转化率的三个要
素啊，！！！

第一个呢，叫从众啊，你一定要引发用户在这个过程中的从众心理是吧？你通过细
心紧迫感也好，你通过滚动播报也好，你让一群人看到有一群人准备抢也好啊。这
很神奇的啊。我举个例子。好吧，举个例子啊，因为我现在在用手机直播啊，所以
没有用投屏啊。然后因为各种原因啊，最近因为那种像这个视频号有一个缺点，就
是用用那个相机直播的时候，用obs推流直播的时候他不能连麦，所以连麦的时候
就只能用手机直播。没有饿，没有饿啊。好，我举个例子啊，举个例子，假如说，
假如说你要卖一个产品，嗯，我们这样说吧，假如线下买房，买房子买房子，现在
呢，我有一一百套房需要卖， ok，正常的做法是什么呢？就是呃100套房，我要我
有100套房要对外卖，然后我做宣发，对吧？做宣发，然后大家也接到了这个消息
，也知道我有100套房要卖。呃这个时候你怎么让这一群人紧张呢？就是你怎么让
这一群人有紧张的感觉得用电脑拨可以用相机电脑给忘记了。好，下一次吧，下下
一场直播，我就开始用那个用那个抢购。对。你怎么让他们产生紧张的感觉？它的
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前提条件只有一个稀缺，这些是没有用的。你有100套，只有一只有一个方法让他
们紧张，一个前提条件就是让他知道有一群人准备抢，那你怎么怎么怎么让他准备
，怎么让他知道有一群人要抢呢？就是告诉他，我只有100套房，但是已经有300
个人交了看房定金，那这个时候他就知道有多紧张了，他就他就会很紧张，听明白
了吗？你们再回想一下，我们去年做了一场发售，我不知道你们有多少人跟踪啊？
我们这个发售流程中有一招你们还记得吗？假如说我只有50个名额，但是我没有先
存成交，我在成交之前做一件事情，先卖优惠券啊，结果有150个人买了优惠券，
那你想象一下对吧，只有50个名额，有一百一百五十个人买了优惠券，那显然显然
就不够卖嘛。那你必须要紧张起来，这就是产生了从众的感觉。你要让他预先知道
，你要让他预先知道有多少人，有多少人想要购买，如果他不知道，如果他不知道
啊，如果他不知道，你再找也没有用啊。你说只有十套，他也不知道有多少人买，
他就觉得可能只有我一个人想买，对不对？

所以十套对他来说也是多的。嗯听明白了吗？那个规矩啊，你不用在那里教我，我
都是专门教直播的，我还不会弄，我会弄，只是我没有我没有去弄而已，听见没有
？好啊，这就是一种就是你要制造从众的感觉，从众呢是非常神奇的，你们在人类
社会中要去多去观察啊。我再给你们分享一个新闻啊，这个原本也是不对外的啊，
那你们有多少人听懂，你听懂了啊？你们坐过飞机吗？做过吧？应该有一些人做过
，对吧？飞机或者是高铁对吧？即将起飞的时候。即将起飞的时候啊，那个检票的
那个那个工作人员说啊呃什么什么航班即将起飞， 551堆人就去排队了，但是显然
我们知道排队要排很久，对吗？首先要排一会儿，然后他才开始检票。啊。好了，
那你从这里悟到什么？就是当你告诉别人飞机即将起飞的时候，人们就会莫名其妙
地排队。所以你只要做一件事情，你只需要告诉用户这一趟飞机可以带他去往他梦
想中去的地方，只要你做这一件事情，然后你说即将起飞，那么这个时候想去到这
个梦想中的地方的用户就会主动来排队就是来的啊。然后你要把这个排队的现象展
现给那些没有排的人看，他同时也要展现给排队的人看，我讲的排队并不是物理世
界的排队，虚拟世界的排队也是一样的，虚拟世界的排队人们看不见呢，你怎么让
它可视化呢？你问一下，我再点拨一下好不好？微商是怎么做的，微商起盘的时候
，里面有一个关键词，一个动作，有个阶段性的动作叫卡位，来把这两个字打出来
，叫卡位，什么是卡位？所以微商的品牌方是不是跟你说了一个故事，说有一趟财
富列车，有一架通过财富还梦想的这个保障的财财富的飞机即将起飞了，但还没有
起飞，产品都没做出来，怎么起飞啊？是不是微商是不是一开始连产品都没有，产
品都没做出来，就打了一个样，然后说这趟飞机要从这里飞往那里，从这里到那里
之后，你就可以获得什么，对不对？获得财富，然后说现在你们可以开始排队了，
什么叫排队？提前卡位是两万块钱的代理商提前卡位，限时卡位只需要一万块，是
不是？是不是一模一样的？什么意思啊？好，

。。。。。。
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第二个提高转化的杠杆的第二个叫违约成本，就是如果你想让用户在整个流程下来
之后，它的转化率会变得更高，其核心原因是提高它的违约成本，是不是？晚上好
，晚上好。嗯啊。违约成本是什么？是不是违约成本？当然它不是成本，但是它是
人们大脑中的一种假想的成本。 Ok，青年人，如果现在让你去上一个赌桌赌钱， 
ok，你手上有50万，你已经输了40万了，你会怎么做？你会继续赌，为什么？因
为你觉得那40万是你投入的成本， ok，如果你现在不赌了，那40万就亏掉了，事
实上他已经亏掉了，事实上那我那40万已经是别人的钱，但在你大脑中你还认为这
40万还是你的，所以你想把它赢回来，所以你就要必须要最后把那十万继续投下去
。 Ok，你很难回头。现在试想一下，现在试想一下，现在有一个阶梯，
ok，有一个阶梯，一共有五个阶阶梯， ok，你现在站在阶梯的最下面，然后阶梯
的最上面有一个阶梯的最上面有一个保障，有一个保障， ok？或者阶梯的上面是
一个金矿啊可以挖金矿的地方，然后你在这样说，你在三角下，然后山顶上，别人
说这个山顶上有金矿，只是说山顶上有情况啊有没有情况不知道，有的人挖出的情
况，有的人没挖出来，不知道。但是总而言之，山顶上有金矿。啊ok。然后呢山底
下呢？你你你慢慢慢往上爬，慢慢往上爬，慢慢往上爬，爬到快到山顶的时候只有
一步之遥了，那个地方被人被被一群人围起来了，你要进去挖金矿，你要买一张门
票。 ok，这个门票是多少钱？一万块钱。 Ok，好，现在你是买还是不买？如果你
不买这张门票进去，就意味着你从山底下爬到山顶，这一段路白爬了，爬得气喘吁
吁的，可能爬了一两天终于爬上来了，很累。现在你的角色是什么？首先是你有钱
啊，你可以付得起这一万块钱，你的角色是什么？你的决策当然是买呀，对不对？
我都爬了那么多路了，如果我不买这张门票进去，就意味着我这这整座山这么高的
路我白爬了，我还要走下去，我累死了，我什么收获都没有。 Ok ok，那如果你在
你的设计整个营销流程的过程中，你让用户在这个过程中不断地产生投入成本，然
后到最后的时候，只有一步之遥就可以接近他的梦想的时候，这个时候需要买一张
门票，那他会不会买呢？会不会增大他买的概率呢？

Ok，你试想一下，这两种情况完全不一样啊， ok，你不要跟我讲理性和感性啊，
大部分人都是感性的啊，并不是理性的啊。好，刚刚这种情况就是从山底下走到山
顶上，然后才发现那个地方要收费，收一张门票才能进去挖矿。
Ok，这是一种流程，第二种流程是。第二种流程是呃就是山脚下有个山洞， ok，
有个山洞，然后那里面有金矿，然后山洞外面也被人拦起来了，然后你走你走过去
一看，啊，要收门票啊，唉，还不知道能不能挖了矿，算了吧。为什么？因为你的
违约成本很低，因为你没有爬山，你走过去的就在山脚下，你走过去一看，有人收
门票，还要一万。那我想想吧，我想想吧，因为你没有付出任何成本，你就走了几
步路就回酒店睡一觉吧，再说吧，听明白了吗？那你说哪种转化率会更高呢？那肯
定是第一种啊，让他爬得很累，然后到山顶这样的上不上下不下的，这个时候它的
转化率才会高。但是如果他一眼过来，对不对？他什么都没投入，对吧？什么都没
投入，然后你然后你说还要交一万块钱，当然就难了。
Ok好，有24小时的回答。啊好，
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。。。。。

第三个啊第三个就是让转化率提升的第三个因素叫安全，叫安全。安全，你要让他
感觉到购买这个产品是很安全的，然后购买之后也是很安全的。 Ok，那么这样的
话转化率也会提升。好吧，这三个啊从众啊，从众心理，违约成本啊，然后安全感
啊，安全是设计出来的，一部分是用户想象出来的，另一部分是设计出来的啊，这
是转化杠杆啊，转化杠杆里面的三个要素啊

。。。。。

（发售第一个流量杠杆，第二个转化，行）第三个叫价格杠杆。你一定要你们一定
要对人的大脑有足够的了解啊，了解大脑的方法，一是观察自己，观察身边的人啊
，是大量的看心理学的书啊，看人脑结构的书，那么你们就会对对人的大脑就会有
更强的了解啊，更加的了解啊。价格杠杆，这个很重要啊，当你的流量无法再提升
了，你的转化率也到了极限了，那么这个时候能够提高你发送金额的最后一个办法
就是价格杠杆。价格杠杆。

。。。。。。。

Ok，什么叫价格呢？就是原本就是你一场发售，你发售搞得辛辛苦苦，然后你发出
了一个1000块钱的东西，和你发出一个一万块钱的东西，那产生的金额能一样吗？
完全不一样，完全不一样啊。是不是啊？有一句话叫什么价格翻倍比利润，价格翻
倍比流量翻倍更容易。这句话记下来。

对，价格翻倍比流量翻倍更容易。！！！！！！

你思考一个问题啊，你思考一个问题啊，如果你发售的产品，你觉得你觉得把你的
你假如说你发出一个产品1000块钱，然后呃你单场发售，单场发售可以变现十万可
以变成十万， ok，如果你想当场发作变成100万呢？你怎么办？当场发作变成100
万？如果你客单价不变的情况下，你就要有十倍的流量。 Ok，你要获得十倍的流
量是极其困难的，并且是极其痛苦的，因为它是不可控的。那什么是可控的？价格
翻倍是可控的，你从一万块钱涨到你从1000块钱的产品你发。
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