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“利率低过房贷？”近日，“工商银行线上信贷产品‘融e借’统一执行年利率4.3
5%！”的信息在业内流传，有多名工行用户在收到“融e借”利率优惠的推介短信
时如此反应。

实际上，除了国有大行，部分股份行、区域性银行也有个贷产品在调低信用贷款利
率。但这些纯信用、无抵押贷款产品，利率水平真的能低过首套房贷利率吗？记者
了解到，在这些贷款产品的营销爆点背后，往往都有对申请用户严格的信用资质审
核。

银行业内人士认为，“无接触贷款”火了之后，银行感受到了竞争压力，也在积极
丰富贷款产品营销以争夺优质客群市场。但是，从结构来看，按揭仍然是个贷的主
流，2019年新增零售贷款中将近70%流向该领域。

多家银行推行利率优惠 “抢收”个贷业务

记者了解到，上述工行“融e借”产品的优惠利率活动从今年2月1日就开始推广，
从最初只覆盖新发放贷款期限为12个月的借贷合约，到面向全部客户（符合申请条
件）的多个期限贷款产品；申请通过后，系统将根据用户个人资质发放600元至最
高30万元额度不等的贷款。

实际上，不仅仅工行，近期有多家银行在调低针对个人的信用贷款利率。除了国有
大行，部分股份行、区域性银行也有个贷产品的推广活动。

今年5月底，一位持有中国银行工资卡的深圳某事业单位数位员工均向记者反映，
中行网点个贷经理向其推销大额消费贷产品，“纯信用、无抵押，额度最高30万元
、秒速放款”，除了申请便捷之外，利费水平也相对较低，“活动期间年利率水平
是4.35%，推荐他人成功贷款还有折抵优惠。”

在招行APP上，记者看到，今年6月15日之前，招行纯线上、无抵押贷款产品“闪
电贷”也推出了“提款礼”活动，满足条件参与者领券后贷款年化利率最低可达到
3.78%。招商银行上海陆家嘴支行个贷经理告诉记者，“活动面向深圳、北京、上
海、南京等24个城市客户，在今年5月1日至6月19日成功获得闪电贷额度，或者4
月20日闪电贷额度为零的受邀客户都可以参加。”

经营范围主要在江苏中部、北部的海安农商行也推出了“安E贷”，从该行人士的
推介情况来看，这款产品“最高额度30万元，最快3分钟放款”，也是一款纯线上
申请、随用随贷的信用贷款产品。而在“618”电商大促销期间，该行还推出了具
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有针对性的营销活动，活动期间用户获得的授信额度中包含“6”、“1”、“8”
中任意两个数字的，额外奖励61.8元；包含三个数字的，额外奖励618元；凡活动
期间签约成功，且提款6180元以上（6月末余额不低于6180元）的均可参与多款家
电产品的抽奖。

利率低过房贷？银行：有限制条件

不难发现，这些被推荐的贷款产品额度最高在30万内且单笔额度会相对较小，但最
为引人瞩目的还是贷款产品利率“低过房贷”的大幅优惠。

5月20日，最新一期的LPR报价出炉，1年期LPR为3.85％，5年期以上的LPR为4.65
％。记者了解到，按公式“房贷利率=LPR+点数”计算浮动利率，上海地区今年5
月份首套房贷利率在4.65%-4.69%，而长期以来上海均在一线城市中保持较低利率
水平。易居研究院数据显示，2020年5月份，全国64个城市首套房贷利率为5.43%
，和4月份基本持平。

但是，纯信用、无抵押、线上自助的贷款产品，从类型看更多是消费贷类别的产品
，利率水平真的能低过首套房贷利率吗？其实不然，记者了解到，在这些贷款产品
的营销爆点背后，往往都有对申请用户严格的信用资质审核。

比如招行“闪电贷”的一些促销活动，除了面向部分地区，以及针对新用户激活的
建额规则等方面之外，还要求是“金葵花”用户，也即用户需在上月月日均资产或
上日资产在5万（含）-500万（不含）之间（剔股票市值）才能达标；否则对于更
多用户群体，闪电贷年化利率水平在6.48%-11%之间。

信用优质白名单内客群是一个重要“门槛”。中国银行客服人员告诉记者，上述折
扣活动期间的“中银E贷”申请只面向部分信用高的手机银行用户开放。而工行的
“融e借”，面向的重点客户也是持有工行工资卡、信用卡、有公积金或社保缴存
的群体，而这类客群往往有交易流水供系统参考审核信用资质。

另外，一些区域性范围经营的银行，比如宁波银行、江苏银行、海安农商行等，推
出的一些信贷利率相对优惠的产品，都对申请人的户籍或常住地、工作地点有所要
求。

房贷占比仍是主流 城农商行个贷发展快

随着近期消费逐渐恢复，银行通过各类营销活动积极“抢收”个人贷款业务，但是
，银行零售贷款的结构真的变了吗？
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记者注意到，中银证券在6月初推出的一份银行业零售专题报告刚好做了测算，该
报告统计了26家银行口径的零售贷款同比增14.5%，高于对公贷款5个百分点，但2
019年零售贷款同比增速较2018年的17.1%放缓2.6个百分点。从结构来看，2019
年新增零售贷款中，将近70%投向了按揭领域（房贷）。

2019年，按揭贷款同比增长15.4%，增速高于零售贷款整体0.9个百分点，在零售
贷款中的占比较2018年上升0.2个百分点至 65.9%。2019年包括个人消费贷款、经
营性贷款在内的其他类零售贷款增速放缓，同比增7.3%，增速低于零售贷款（14.5
%），并且较2018年同比增速大幅降低了13.8个百分点。

“其他类零售贷款增速之所以在2019年出现下降，一方面是消费贷等业务监管更趋
严格，另一方面，在居民共债风险持续暴露背景下，银行出于风险审慎考虑，消费
类贷款业务发展也更为谨慎。”中银证券研报指出。

2020年一季度，受疫情影响，个人消费贷款增速有所放缓，且监管对消费类贷款资
金流向的规范监管并未放松，在业内人士看来，进入4月份，消费贷款随着疫情得
到有效防控而比一季度有所增长，但同比上年增速放缓。

“一来确实是一季度受疫情影响，考虑到资产质量、展业情况等速度放慢了，现在
在推开；二来更重要的原因是，今年纯线上化的‘无接触贷款’方式火了起来，用
户交易习惯、零售贷款模式真的变了，各类机构平台都在争夺这块市场，银行也感
受到了竞争压力，所以就丰富了贷款产品营销。”华东某农商行人士对记者表示，
“而且，银行推出的线上信用贷额度往往较高，客群信用资质更好，所以利率成本
相对低，这也符合客群分层定律。”

此外，值得注意的是，从年报披露情况看，2019年新增其他类贷款中，从新增贷款
占比来看，区域性银行将零售贷款资源更多投向了非按揭类别，比如占比排名前三
的宁波银行（96%）、杭州银行（85%）和苏农银行（84%）分别将新增零售贷款
投向了其他类零售贷款。非按揭贷款在零售贷款中占比超过50%的主要为城农商行
，其中排名前三的为宁波银行（98%）、常熟银行（83%）、张家港行（74%）。

中银证券研报认为，“城农商行大力发展消费金融和经营性贷款主因具备本地业务
发展优势，同时满足其主要客群需求。此外，部分城商行能够通过外部合作的方式
发放消费型贷款，有助于打破经营的地域限制，有效拓展自身业务范围。”
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