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财联社3月28日讯（记者 彭科峰）每年的银行年报数据中，高净值人群及其资产总
量的变动总能引发大众关注，今年也不例外。

财联社记者注意到，在目前已经披露年报的招商银行、平安银行、光大银行、中信
银行等多家银行私人银行客户数量和资产总量均实现大幅增长。

特别是， 招商私人银行加金葵花客户总共414万户（户数占比2.25%），资产占比
却高达81.38%的数据一经发布，更是在社交媒体中引发不少“贫富差距越拉越大
”的声音。那么，真实情况究竟如何？

多家银行高净值人群实现两位数增长

招商银行最新年报数据显示，截至报告期末，该行私人银行客户数突破13万户，私
人银行管理客户总资产余额达3.79万亿元，较上年末增长11.74%。户均总资产2,8
13.38万元，较上年末增加32.95万元。此外，金葵花及以上客户（指在本公司月日
均总资产在50万元及以上的零售客户）414.34万户，较上年末增长12.84%。

招商银行的情况并非孤例。平安银行年报显示，该行私行达标客户资产余额
16,207.85 亿元，较上年末增长 15.3%；该行财富客户 126.52
万户，较上年末增长 15.0%，其中私行达标客户3 8.05 万户，较上年末增长
15.5%。

中信银行的年报显示，截至报告期末，私人银行客户达 6.68 万户，较上年末增长
10.81%。报告期内，私行客户管理资产（本行口径）月日均余额 9,485.97
亿元，同比增长 13.04%。

光大银行的年报显示，截至报告期末，私行客户 56,526 户，比上年末增加 6,505
户，增长 13.00%；管理私人银行客户资产 5,681.85 亿元，比上年末增加 670.57
亿元，增长 13.38%。

财联社记者梳理发现，尽管各家银行私人银行门槛不尽相同，但从年报数据来看，
私人银行客户量增长最快的是平安银行，增速高达15.3%；私人银行客户资产增长
最快的是光大银行，增速高达13.38%。

分析师：银行高净值人群增长不能片面解读

3月28日，一位不愿具名的券商银行业分析师对财联社记者表示，以招商银行为代
表的多家银行的私人银行客户和资产去年均出现大幅增长有其特殊原因，市场不能
简单地将其解读为贫富差距在扩大。
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他表示，首先去年理财和权益类市场均出现大幅滑坡，收益不如人意，这客观上导
致了包括高净值人群在内的大量储户将资产转移到银行。

其次，过去十余年来大行的客户数和资产基本保持在20%以上的增速，私行的客户
数和资产也大约保持10%以上的增速，这是经济发展的正常现象。多年来中国经济
一直保持了高速增长，高净值人群的数量也会增长。

最后包括招行在内的多家银行在财富管理领域有多年深耕。“因此2022年客户数量
和资产的增长，也可以看作是多年耕耘后不断开花结果的表现。”他对财联社记者
强调。

财富管理机构还有更多成长空间

资深金融证券专家何晓宇则从银行业务转型角度，向财联社记者谈了他的看法。

何晓宇表示，当前银行业普遍面临息差收缩、周期下行的挑战。而私人银行具有轻
资本和弱周期的属性，因此商业银行都在争抢这块蛋糕，对财富管理战略相对比较
重视。

“当前各家银行对财富客群分层经营力度增强，越来越注重高端客群的定制化服务
能力升级，布局高端客群。并通过打造健康、教育、本地化特色权益等精细化权益
产品，满足细分客群的多元化需求。而且各家银行关注普惠型财富管理市场，产生
了很好的效益。”何晓宇认为，这也是银行私人客户资产增长背后的直接推动力。

何晓宇称，中国正在打造形成中间大、两头小的橄榄型分配结构，这将改变居民家
庭的收入结构以及财富管理市场以及消费金融市场。如果扩大中等收入群体比重，
这一部分的财富规模与比重也会提高，对财富管理需求会增加，将有更多中等收入
群体进行优化资产配置，这为财富管理机构提供了更多成长空间。

本文源自财联社记者 彭科峰
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