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大家好，感谢邀请，今天来为大家分享一下白糖期货跌破5000的问题，以及和白
糖期货大跌的一些困惑，大家要是还不太明白的话，也没有关系，因为接下来将为
大家分享，希望可以帮助到大家，解决大家的问题，下面就开始吧！
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期货对手价是什么

期货对手价：指的是以对手的报价来委托，即以盘口卖价买入、以盘口买价卖出，
根据价格优先原则，这个可以保证即时成交。

例如：

比如现在白糖期货买卖价格分别是买5000卖5001，最新一笔成交价是5001，那么
最新价是5001。如果你想买，对手价是5001，排队价是5000（想卖则反之）。

换一种说法：如果想主动成交，那么成交的价格为对手价，如果想挂单成交，那么
你挂单的价格就为挂单价。

为了快速成交，那么就要去对手那里主动交易，这个价格是对手价。对手价是和交
易方向相反的交易者的报价。

期货保证金和手续费

您好，螺纹钢期货手续费率1%%，1手手续费3.5元，计算方法：1手手续费=螺纹
钢现价×1手吨数×手续费率=3500×10×1%%=3.5元螺纹钢期货保证金比例9%，1
手保证金3100元。

计算方法：1手保证金=螺纹钢现价×1手吨数×保证金比例=3500×10×9%=3100
元。1手豆粕期货手续费1.5元，保证金1250元，豆粕期货保证金比例5%，1手保证
金1250元。计算方法：1手保证金=豆粕现价×1手吨数×保证金比例=2500×10×5
%=1250元。1手白糖期货手续费1.5元，保证金2500元，白糖期货保证金比例5%
，1手保证金2500元。计算方法：1手保证金=白糖现价×1手吨数×保证金比例=50
00×10×5%=2500元。
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白糖供给偏紧基本面反转，期货方面是否稳？

白糖供给偏紧使基本面反转。这个是要打问号的。

三月份的各大产区产销数据陆续公布，整体3月份全国单月销量利好，主要是广西
、云南销量同比大增，但广东、内蒙数据暂未公布。预计三月销量145-155万吨，
同比大增50万吨以上，是极大的利多。3月是白糖消费的传统淡季，为什么数据会
如此的亮眼？主要还是4月1日下调增值税的影响，贸易商在降税之前采购，降税后
销售。进账税额和销项税额差值为负，出现增值税留抵增加的情况。进而导致3月
份透支四月的销量，4月销售数据大概率出现平淡的情况。

产量方面，本来由预估减产到预估增产，主要是广西天气雨水充足，甘蔗生长情况
良好，使得产量增加。目前的压榨进度偏慢，要持续到4月中旬，由此预计全国产
量1060-1080万吨。

进口方面，进口关税上调，进口减少，进口成本增加。

现在说白糖供应偏紧还为时尚早，短缺还是过剩目前还没有定论。

目前，影响白糖走势主要还是政策。政策扰动较多，政策的不确定性增加，如进口
政策，直补及抛储仍有预期。政策上也都有利空的预期。

所以，我个人认为白糖仍维持震荡偏弱的格局。

白糖期货与美糖为何不同步？

同样作为糖的合约，郑糖和美糖是有相关性的，但是相关不代表走势就会同步。

我认为这个问题可以反过来思考的话，可能会更加容易得到答案。“要怎么样，郑
糖和美糖才会同步？”，显然，要完全同步，两个品种得“一模一样”才行，这个
“一模一样”体现在供需结构、价格形成、交易的参与者的行为等等，不一而足。

因此，为什么他们不同步呢？首先是供需结构，中国和美国的供需结构不同。中国
郑糖的价格主要反映了国内白糖的产业情况，而美糖则更多反映了国际白糖的贸易
情况，国内白糖市场相对于国际市场较为独立，这是从根本上两者的差异。

根据经济规律，如果国内和国外充分的贸易，那么两者的价格也会趋同，然而从进
出口的角度来看，白糖进出口贸易只能说“部分有效”。国内白糖进口设置了配额
，在配额内有优惠的关税，而配额外则是更高的关税，这个政策，适当保护了国内
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白糖的产业，但也牺牲了国内糖与国际糖的连接。

最后，我想说说两个期货合约的参与者的结构也不一样，因此参与者交易的行为也
有所区别。美糖大机构参与交易的比例高于国内郑糖，因此更贴近于贸易的需要，
交易行为也更加慎重理性。

但我想提一句，不管是美糖还是郑糖，都必须遵循全球白糖供需的大格局，从这个
角度上看，即便有着关税的壁垒，但两个合约始终是相关的。

好了，本文到此结束，如果可以帮助到大家，还望关注本站哦！
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