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什么虚拟货币可以挖

本报记者 郑瑜 张荣旺 北京报道

“资产荒，放贷难。”面对金融机构与类金融机构比拼场景，某国有大行人士对《
中国经营报》记者感慨。

近期，又一款新场景金融产品出现，云算力也能分期“购买”，该产品由海链数字
（海南）科技有限公司（以下简称“海链科技”）旗下链上金联合人人矿场（我国
境内提供业务主体为海南安脉云科技有限公）推出。

在海链科技官方定义中，这是一款金融产品。

记者以人人矿场实名认证用户身份从链上金客服处了解到，借款用户需还款至海南
鼎业商业保理有限公司账户。海链科技方面在接受记者采访时表示，云算力分期产
品在与海南鼎业商业保理有限公司（以下简称“海南鼎业保理”）以及一家股份制
商业银行洽谈，尚未落地。

然而，记者遵照海链科技客服的还款指示进行操作，却能够转账成功。

根据链上金手机应用软件介绍，云算力分期产品是链上金推出的金融产品，用户可
以通过首付30%，尾款分12期的方式购买云算力。“额度高、放款快、产出翻倍。
”

云算力分期场景模式究竟是什么？分期能产出翻倍是否真实？对此，记者展开调查
。

“高收益”算力包分期购

虚拟币圈子分为矿圈和币圈，币圈用户获利靠买卖虚拟币赚取差价变现。矿圈用户
获利靠挖掘虚拟币变现。

而作为矿圈用户——矿工，想要赚取币变现获得收益，首先从购买生产币的计算机
（俗称“算力设备”），为设备正常运转投入电费。一台算力设备价格根据性能划
分在几千至十几万元不等，还需要电源、风扇等等一系列价格不菲的配件用以配合
挖矿。

此外，挖矿电费花销也十分惊人。根据媒体报道，曾有用户因在家挖矿，每月用电
超1万度，导致小区12栋楼停电。

在昂贵的设备价格与巨额电费的双重压力下，云算力应运而生。
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云算力是管理算力的平台方开设网站，后端对接矿场资源，前段对接用户（投资者
），并不直接销售设备，而是把设备的总算力（计算能力）拆成算力包来卖。

这些销售云算力的平台方普遍宣传，用户不用担心运维、电费、噪音以及散热，只
需要在网上进行法币充值，购买约定时间内的算力就可以线上参与挖矿，获得收益
。

以人人矿场比特币包电快速回本365天算力包为例，单份金额为3000元人民币，日
挖矿收益为14.45元人民币/份，预估收益率为75%至182%。

宁人律师事务所金融与科技委员会副主任马军表示，云算力产品本身就是对算力的
拆分销售，该主体单一，产品向不特定人进行销售，该行为存在涉嫌非法集资的风
险。

对于预估收益率的依据，记者向人人矿场发去采访函，并未获得正面回复。

在如此惊人的收益率尚未给出依据的情况下。日前，海链科技与人人矿场开始宣传
用户还可以分期购买云算力，来获得收益。

与金融机构合作陷入“罗生门”

记者通过海链科技链上金APP看到，云算力分期产品单笔最高额度为21万元，还款
方式为每月还固定本金+服务费，月利率为0.85%。申请步骤为，填写资料授信激
活，选择云算力产品，确认分期信息，支付首付，签订借款合同，提交申请，完成
云算力分期。最后按期还款，保持良好的还款行为。

根据上述介绍，云算力分期产品的年化利率10.2%起，远低于国内某头部持牌消费
金融公司（兴业消费金融）最低贷款年利率15%。

以10.2%的分期费率撬动185%的云算力收益，看似是一笔收入大于付出的买卖，
但事实上其还需要考虑诸多风险因素。

国盛证券研究所所长助理、通信行业首席分析师宋嘉吉曾在线上直播表示，挖矿是
否赚钱，除了币价与电价之外，地方政策扮演重要角色。挖矿本身拥有清晰的商业
模式，属于现金流业务，但依然存在不可控因素，风险与收益并存。

出于电费成本考虑，境内矿场普遍集中在四川、新疆等偏远地区，境外矿场多位于
电费便宜的国家，因此投资者很难去验证矿场真实性。业内普遍共识在于矿场诚信
是矿工能否安心获得收益的重要一环。
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“云算力盈亏点关键虽然在于挖矿，当然也和币价波动、矿场的信用有莫大的关系
。”马军表示。

有矿池从业者告诉记者，云算力缺少监管，后端是否真实挖矿用户难以辨别，不乏
传销盘混迹云算力圈。

海链科技宣传中写道：“用户提前享有更多的云算力链上生金，驾驭未来”。

不过，海链科技相关人士对记者坚称，云算力分期业务仍停留在宣传层面，尚未落
地，前期接触了海南鼎业保理与银行，但合作均未开启。

海链科技客服的回复却截然相反。对于云算力分期产品，客服曾对记者表示，系与
正规金融机构合作，但目前已经售罄，正在积极准备重新开放。

在记者以借款人咨询海链科技客服还款事宜暗访时，客服提供了海南鼎业保理的账
户名、开户行与银行卡账号，接受了记者还款，并为记者查询了人人矿场实名认证
用户的借款订单是否存在。

值得注意的是，在海链科技人士接受记者采访后，人人矿场云算力分期业务“挖呗
”入口显示“服务升级”，无法再次打开。

根据天眼查显示，海南鼎业商业保理有限公司成立于2020年3月30日，股东为李乐
、成都凌煊科技有限公司(以下简称“凌煊科技”)、深圳玺汇科技有限公司（以下
简称“玺汇科技”）、刘羽通，分别持股29.40%、29%、29%、12.60%。

而凌煊科技和玺汇科技分别于2020年5月28日、5月18日成立，均有且仅有两位自
然人股东，分别是李乐、刘羽通，两人在这两家公司的持股比例相同，分别为30%
、70%。

截至11月5日，在海南省地方金融监督管理局公告公示中，记者尚未找到地方金融
局对海南鼎业保理设立的批复公告。

算力金融衍生品纷繁复杂

近年，挖矿市场高速发展，根据虚拟币交易数据服务平台Chain.info统计，2019年
，全球矿工月均总收入4.61亿美元。

伴随市场发展，矿圈资金融通需求开始出现，矿场与用户签订借款协议。用户购买
设备首付一半，剩余一半由矿场出资打给经销商，设备到货后托管在矿场。赚取收
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益用户与矿场均分。记者了解到，目前大多矿场出借月利率为1.5%左右，年利率为
18%。

而今金融机构与类金融机构也瞄上了这一挖矿场景。那么，算力分期场景真的能让
用户、资金机构、矿场实现三方共赢吗？

对于云算力分期引入保理与银行资金，上海对外经贸大学区块链技术与应用研究中
心主任刘峰表示，无论是针对挖矿设备融资需求衍生出民间借贷，还是保理公司与
银行为云算力分期提供资金，都是资金融通的模式。这种模式下算力金融衍生品纷
繁复杂。但必须警惕的是，算力金融衍生品链条越长，风险越大，泡沫积累的也越
大。

“矿场诚信只能是风险中的一环，除此之外还涉及到矿场自身的技术能力，比如运
维能力等，在市场中占据足够的算力才能产生更好的收益预期。”刘峰补充道。

根据裁判文书网，目前对于比特币生产设备属于消费品还是投资品，多地判例不一
。比如2020年5月公开的浙江省高级人民法院民事判决书显示，法院认为上诉人购
买案涉产品的目的并非用于生活消费，而是用于生产比特币，且购买的数量多达50
0台，显然不属于《三包规定》所保护的消费者范畴。

刘峰表示，虚拟币生产设备到底属于消费品还是投资品取决于使用者自己的动机。
云算力分期产品对用户与背后提供信贷资金的银行而言，如果购买者出于投资需求
，那么就是属于金融衍生品范畴，财务风险和法律风险均存在，需要谨慎。

宋嘉吉也在线上课程分享中提到，受制于币价，矿机金融属性长于电子产品属性。
从现金回报的角度来说，矿机以回本周期来定价，属于资本品，不是消费品。

不过海链科技相关人士表示，银行与保理公司未来参与的可能会是区块链+供应链
的应用。“不是消费贷也不是经营贷，并不像宣传的那样，（项目）未落地，没法
回答。”
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