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迭戈·索萨随C罗一起帮葡萄牙队夺得了首届欧洲国家联赛的冠军 图据IC photo

考虑到这些因素，德国转会市场网给他的估价为1200万欧元，是布拉加队队内的第
一身价。

德国转会市场网中国区管理员朱艺对红星新闻记者表示，“这几年来，布拉加队都
在出售队内当打球星来赚取资金，而且都有一定程度的溢价。”据朱艺统计，2015
年，布拉加出售阿德尔兰·桑托斯给瓦伦西亚，转会市场估价750万欧，成交价950
万欧；出售泽路易斯给莫斯科斯巴达，时价350万欧，成交价650万欧。2016年，
出售华莱士给拉齐奥，时价600万欧，成交价800万欧；出售维利·博利给波尔图，
时价275万欧，成交价650万欧。2017年，租借佩德罗·内托给拉齐奥，时价25万欧
，租借费750万欧；出售鲁伊·冯特给富勒姆，时价300万欧，成交价687万欧；出
售塞卡给里尔，时价125万欧，成交价500万欧。2018年，出售达尼洛给尼斯，时
价700万欧，成交价1000万欧。2018年，出售武克切维奇给莱万特，时价750万欧
，成交价890万欧。2019年，出售卢姆给波尔图，时价500万欧，成交价750万欧
。2019年，出售佩德罗·内托给拉齐奥，时价250万欧，成交价850万欧。

这和之前葡超球队的形象也符合。之前几乎所有交易布拉加都是稳赚的，而这次出
售迭戈·索萨，不但没有溢价，反而是“便宜”处理给了深圳佳兆业，让人大为不解
。“迭戈·索萨合同期还有两年多，加上是球队当家射手。怎么看都应该是加价卖出
，此前葡萄牙媒体估算的1500万欧元也是正常价格。而且这官宣的540万欧元，布
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拉加还拿不完，还要分给当初索萨青训培养球队，还有10%是给球员的经纪人作为
佣金。剩下的几乎就拿不到多少钱。”朱艺表示，“我们可以看到，所有交易布拉
加都是稳赚的，只有迭戈·索萨这一笔交易，布拉加做出了极大的、不可思议的牺牲
。”

转会费正好在红线之下

中国足协的调节费政策或是促成此价格交易的原因

大批布拉加球迷在新闻下评论，对这个价格表示了不解，认为布拉加竟然以如此低
廉的价格卖出了一名当打之年的葡萄牙国脚。

还有球迷反映，作为转会分成，他们还要付给索萨之前的俱乐部马德拉航海135万
欧元。在新闻里面评论的葡萄牙球迷认为，这笔交易匪夷所思：一是布拉加几乎等
于白送了一个葡萄牙现役国脚，还是队内的头牌而且这么便宜的价格；二是为何这
么便宜的价格，波尔图、本菲卡、葡萄牙体育以及其他欧洲球队没有出手。三是一
般欧洲俱乐部遇到中国买家，都要大幅要价，为何反而大幅降价。与此同时，朱艺
提出，“葡萄牙媒体和球迷尚不了解中国足球的调节费政策，540万正好是在调节
费限额以下，这也许是促成交易以此价格成交的原因。但布拉加愿意如此低价卖出
当家射手的原因仍是个谜。”

什么是中国足球的调节费政策
？红星新闻记者翻阅中国足协发布的规定，发现在2017年5月，中国足协发布了《
关于限制高价引援的通知》，宣布从2017年夏季转会期开始将对处于亏损状态的俱
乐部征收引援调节费用。同年6月19日，中国足协官网也正式发布了《关于2017年
夏季注册转会期收取引援调节费相关工作的实施意见》，明确了实施细则。该意见
规定：

。该笔费用纳入中国足球基金会，用于资助中国足球公益活动，支持青少年足球人
才培养，促进普及足球，推动足球科技进步及公益性设施建设和服务国家振兴足球
战略和发展规划。

中超联赛日渐金元化，砸上千万甚至上亿元买大牌球员已成常态。中超球队如果超
过4500万人民币引援，那么就需要缴纳转会费的100%的调节费。这个夏窗，中超
球队再次掀起转会狂潮。光是7月8日，已官宣转会加盟中超的外援就有阿瑙托维奇
、沙拉维、金信煜，其中，除了韩国外援金信煜的转会费为535万欧元未达到足协
的4500万人民币红线外，其余两名来自欧洲联赛的外援的转会费均超过了4500万
人民币。阿瑙托维奇的转会费为2500万欧元、沙拉维的转会费为1800万欧元。这
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两人转会费之和为3300万欧元，即购买三位球员的上海上港、上海绿地申花俱乐部
，合计要向足协缴纳3300万欧元、换算为人民币就是2.5亿元的调节费！而迭戈·索
萨这次转会的540万欧元，正好在足协调节费的红线之下（4500万人民币约合582
万欧元），也就可以不用交100%的调节费。

这桩转会已在葡萄牙备案

深圳方面：我们会严格按照足协的规定执行
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